
ZAŁĄCZNIK NR 4 – RAPORT UCZESTNIKA PO WYDARZENIU (FEEDBACK + EFEKTY)

Wydarzenie: …………………………………  Termin wydarzenia: ……………………….

Firma: …………………………………… NIP: …………………………………………

Osoba wypełniająca: …………………………………… Data: …………………………

A. Realizacja udziału

1. Czy firma uczestniczyła w wydarzeniu zgodnie z planem? ☐ tak ☐ częściowo ☐ nie
Uzasadnienie (jeśli częściowo/nie): ………………………………………………………
2. Czy firma zrealizowała obowiązkowe szkolenia online? ☐ tak ☐ nie
3. Czy firma promowała ofertę klastra podczas misji (jeśli dotyczy)? ☐ tak ☐ nie ☐ n/d

B. Wyniki (wskaźniki i efekty)

1. Liczba odbytych spotkań B2B: …………
2. Liczba pozyskanych kontaktów biznesowych (leadów): …………
3. Liczba kontaktów o wysokim potencjale (priorytet): …………
4. Rynki/państwa, z których byli kontrahenci: …………………………………………
5. Najważniejsze rozmowy/ustalenia (krótko):
……………………………………………………………………………………………
6. Szacowany potencjał kontraktacyjny (opcjonalnie): ☐ niski ☐ średni ☐ wysoki
7. Czy podpisano umowy / listy intencyjne? ☐ tak ☐ nie
Jeśli tak – ile i jakiego typu (bez danych wrażliwych): ………………………………
8. Plan działań follow-up (30–90 dni):
……………………………………………………………………………………………

C. Ocena organizacji i wartości udziału

Oceń w skali 1–5 (1 – bardzo źle, 5 – bardzo dobrze):
· Organizacja przez Koordynatora: 1 2 3 4 5
· Przydatność szkolenia (8h): 1 2 3 4 5
· Dopasowanie wydarzenia do profilu firmy: 1 2 3 4 5
· Wartość kontaktów: 1 2 3 4 5
Sugestie usprawnień (obowiązkowe):
……………………………………………………………………………………………………

D. Zobowiązania informacyjne
1. Czy firma będzie informować Koordynatora o postępach (kontrakty/negocjacje) przez ……. miesięcy po wydarzeniu? ☐ tak ☐ nie
2. Osoba kontaktowa ds. follow-up: ……………………………… e-mail: …………………………

Podpis i pieczęć: ……………………………………………

